EFFIZIENZ IM VERTRIEB.

Liste

Wie qut ist Ihre Vertriebssoftware?




,AT muss nicht Teil der Krise sein,
sondern sie sollte als Teil der Losung
genutzt werden.” Alexander Neff

WIE GUT IST IHRE
VERTRIEBSSOFTWARE?

Kosten sparen im Vertrieb geht iber
eine sachgerechte, optimierte
Organisation.

Das effizienteste Werkzeug fir eine
gut funktionierende Organisation ist
eine leistungsfahige und flexible
Vertriebssoftware.

Hochste Zeit also, lhre mal einem
kleinen Test zu unterziehen.

7 mal ankreuzen, Bewertungspunkte
addieren und Sie wissen mehr.

MIT 7 FRAGEN ZUR BEWERTUNG!




Wir integrieren einen in-

formativen Produktkatalog
mit Bildern und Ubersichtli-
chen Detailinformationen.

Uber flexible Produktgrup-
pen gestalten Sie eine
Slideshow fir die unter-
schiedlichen Kundengrup-
pen. Aktuelle Rankings fih-
ren zu héheren Produk-
tionsauflagen.

Systemauftrage des
Warenmanagements und
permanente Orderprifun-
gen an Planstrukturen
schaffen die Moglichkett,
das gewlnschte Kollek-
tionsbild bis zum POS zu
transportieren — alles
nattrlich bedienerfreund-
lich, ohne Wartung und
Verwaltungsaufwand.

AUFTRAGS
ERFASSUNG

by MobiMedia Il Il

Der Dialog zwischen POS
und Hersteller funktioniert
reibungslos und ohne
Medienbriiche — und die
Anwender haben ein
schnelles, leicht bedienba-
res und sicheres Tool.

Nur so erreichen Sie
kleinere Kollektionen bei
héherem Umsatz und
héheren Auflagen. Und
zufriedene und motivierte
Mitarbeiter.

Wenn das keine
Kosten spart?

FUNKTION

Frage

Haben Sie eine
funktionelle Auftragserfassung?

integrierten Systemauftragen?
bebilderten Produktkatalogen?
Filialordermanagement?

Scorecards und Check-It-Funktionen?
0ff-|Online-Fahigkeit?
Wartungsfreiheit?




Wir integrieren ein OLAP-
System mit Top-Down-
und Button-Up-Planung,
weil wir an den klassischen
Systemen die Integration
in den Anwendungen und
den durchgangigen Work-
flow vermissen. Das muss
funktionieren wie ein
vernetztes Excel.

Wir brauchen schnellste
Performance und nattrlich
Durchplanbarkeit bis zur
Farbe und Grofle. Kleine
Benutzerdatenwdirfel vor
Ort sorgen fur die not-
wendige Performance.
Auswertung und Planung
per One-Click.

Nur so funktioniert
Controlling: wenn alle
Daten lickenlos, ohne
Zeitverzug abrufbar sind,

OLAP

by MobiMedia Il I

Uber alle User und alle
Abteilungen. Dann inte-
grieren wir das Wissen
vom Retail mit dem
Wissen im Wholesale,
Marketing mit Vertrieb,
Design mit der Nachfrage.

Dann spart das unnétige
Arbeit beim Erfassen und
fuhrt zu fundierten
Entscheidungen.

Wir erledigen
Wichtiges, bevor
wir uns um Eiliges
kiimmern.

Das
online und offline funktioniert?
auch thren Handlern zur Verfiigung steht?

Top-Down- und Button-Up-Planung
versteht?

ohne Medienbriiche und time lag arbeitet?

bis auf die letzte Dimension bei hoher
Performance arbeitet?

in die tdgliche Anwendung direkt
integriert ist?

Ihre Anwender lieben?
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Wir haben einen eigenen
Webshop und ein Wiki-
Media-Handlerportal
integriert, weil getrennte
Systeme einfach nur Arger
und doppelte Arbeit
bedeuten.

Nun kann auch der
Handler parallel zur
AuBendienstarbeit funk-
tionsidentisch bei Flash,
Nachorder und allgemei-
nen Nachfragen reagieren.

Das spart Telefondienste,
verkirzt die Infowege und
bringt Ihre Kollektions-
und Verkaufshilfen direkt
zu den Verkauferinnen.

WEBSHOP

by MobiMedia Il I

Sie sparen doppelte
ProjektfUihrung, Server,
Schnittstellen, Medien-
brlche.

Sie sind fuir lhre
Kunden immer
erreichbar.

st u‘

Das
lhr Vertrieb einfach steuern kann?

alle individuellen Regeln versteht, ohne
grol3e Workshops und Projektarbeit?

auch Reklamationen annimmt und sofort
in neuen Umsatz fuhrt?

schnelle Ware dreht?

Angebote auch individuell fir einzelne
Kunden steuert?
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Wir bieten lhnen ein
komplettes CRM, weil wir
alle Kundendienst-Funktio-
nen in eine Anwendung
integrieren.

Mails, Dokumente,
Tickets, Workflow, Projek-
te, Chats, CTI (Telefonin-
tegration), Auftrage, Kon-
takte, Termine sind fur alle
Beteiligten immer aufruf-
bar und aktuell.

Nur so ergibt sich eine
clevere Teamarbeit — ohne
Zeit- und Raumgrenzen.

CRM

by MobiMedia Il I

Telefondienst und AuBen-
dienst, Produktmanager
(Warenmanagement) und
Areamanager (Gebiets-
management) arbeiten
|tickenlos miteinander.

Auch die Kunden sind
Uber unser Webportal
einbezogen.

Alle sind wieder
erreichbar. Egal wann
und wo sie heute
arbeiten.

alle Teammitglieder verbindet und auf
identischer Datenlage arbeiten ldsst?

alle Kundendaten
auf einer Oberflache vereint?

auch Ihr OLAP und Ihre Planung integriert?
verteilte Standorte bericksichtigt?
auch iber's Handy bedienbar ist?

Ihre Showrooms und das
Terminwesen organisiert?
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Unsere Anwendung lasst
sich einfach Uber Benut-
zerfitter auf die unter-
schiedlichen Arbeitsplatze
einstellen.

Damit gestalten wir aus
der laufenden Anwendung
alle Funktionen fir ein mo-
dernes Merchandising und
fur Flachenmanager — und
das innerhalb der bereits
vorhandenen Struktur.

Merchandiser integrieren
weitere Segmentierungs-
daten wie Bilder, Kapazita-
ten im Shop und haben
das gesamte Netzwerk fir
Aufgaben und Analyse vor
Ort zur Verflgung.

MERCHANDISING

by MobiMedia Il I

Flachenmanager kénnen
mit integrierten Score-
cards alle Abverkéufe in
den Flachen optimal analy-
sieren und weiter steuern
— einfach per Klick. Nach-
dem alles in einem System
ablautt, lassen sich Aufga-
ben frei nach lhrer Orga-
nisation delegieren.

Alle Transaktionen der
Ware — vom Erfassen,
Liefern bis zum Abverkauf
— werden erfasst und
geplant.

Das entspannt.

Das

die Infos der POS mit den Daten vom
Hersteller verbindet und auswertet?

im gesamten Vertrieb integriert ist?

auch noch performant lauft, wenn
zig-tausend Bilder integriert sind?

mit Ihrem Planungssystem verknipft ist?
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Wir haben unser N-tier-
System als bessere Alter-
native zur Webanwen-
dung perfektioniert.

Unsere Kunden bestatigen
entscheidende Vorteile:
Wir funktionieren unab-
hangig davon, ob wir eine
Onlineverbindung haben
oder nicht. Wir sind instal-
lations- und wartungsfrei,
daher haben wir keine

Unterbrechungen aus tech-

nischen Grinden.

Wir kénnen ohne Speed-
verlust mit allen Verbin-
dungsalternativen arbei-
ten, sogar mit schlechter
Handyverbindung. Zusitz-
liche Standorte und Rech-
ner installieren sich selbst-
standig einfach per Klick.

N-TIER

by MobiMedia Il I

Unsere Server stehen bei
lhnen oder virtuell bei
einem Provider, eine
systeminterne VPN spart
Geld und Zeit. Wir arbei-
ten mit allen gangigen
SQL-Datenbanken und
integrieren uns in lhre
WWS mit einer flexiblen
schnellen Replikation.

Mit Ihrer IT arbeiten wir
Hand in Hand — egal, ob
mit SAP Intex, Microsoft
oder AS400.

Wir verstehen

lhre Warenwirtschaft.

Das

alle Mitarbeiter unabhdngig
vom taglichen Standort erreicht?

flexibel on- und offline funktioniert?

alle notigen Funktionen in einer
Anwendung integriert?

Ihre Administration entspannt
arbeiten lasst?

Ihre Server virtualisiert?
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Eine Partnerschaft mit
MobiMedia bringt Ihnen
entscheidende Vorteile
durch effiziente Kostenein-
sparung im Vertrieb. Und
nicht nur das.

Wir bauen auf drei Saulen
unserer Kompetenz:
Umfangreiches Projekt-
Knowhow, fundierte
Kenntnis Ihrer Branche,
modernste technologische
Grundlagen.

Uber allem steht die
personliche Beziehung
von Softwarehaus und
Auftraggeber. Wir bilden
ein Team zur Umsetzung
Ihrer Aufgaben mit dem
sportlichen Anreiz auf
Hochstleistungen.

* %k %k Kk kk

PARTNERSCHAFT

by MobiMedia [l Il

Damit bieten wir Ihnen
kurze Projektlaufzeiten,
kreative, stabile Losungen,
einen professionellen
Support und laufende
Anpassungen an neueste
Technologien.

Vertrauen
ist das Ergebnis
von Erfahrung.

Haben Sie den richtigen
Softwarepartner?

Der
eine moderne Struktur und Technik liefert?

die Branche kennt und geniigend
Stallgeruch aufsaugt?

Ihre Projekte professionell, flexibel
und schnell begleitet?

Sie freundlich und hilfsbereit im
taglichen Support unterstitzt?

kreative Ideen liefert?




0 bis 7 Punkte:
Alarm! Sie sollten sich schleunigst bei uns melden,
bevor es eng wird!

8 bis 13 Punkte:

Handlungsbedarf! Ihre Vertriebssoftware ist nicht
gerade effizient. Melden Sie sich doch bei uns. Wir
konnen lhnen helfen maBgeblich Kosten zu sparen.

14 Punkte:

Herzlichen Glickwunsch! Sie haben Ihre IT im Griff und
konnen auf die Anforderungen der Fachbereiche
immer reagieren. Wahrscheinlich gehoren Sie bereits
zu unseren Kunden und Sie informieren sich
regelmaRig Gber die laufenden Neuerungen, damit

Ihr System immer auf dem neuesten Stand ist.
recommends

TOUGHBOOK

Panasonic

Gesamtpunktzahl
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